Das Coronajahr hat sich auf die Maklerbranche nur beding
Auch wenn es die eine oder andere Verschiebung gegebe
Nachfrage nach Immobilien hat dies nicht gelegen. Das be

Autor: Charles Steiner

ugegeben: So etwas hat die heimische

Immobilienwelt noch nie gesehen.
Gerade in einer absoluten konjunkturel-
len Hochphase, in der es keine Grenzen
nach oben zu geben schien, schlug es
beinhart und ohne Vorwarnung zu. Die
Rede ist natiirlich vom vielzitierten Co-
ronavirus. Die meisten erinnern sich si-
cherlich noch an die Euphorie am Anfang
des Jahres und wie schnell diese von ei-
nem zum anderen Tag quasi verflogen ist.
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Mit dem ersten Lockdown war Schluss
mit der Hochphase. Es folgte eine Zeit, in
der sich eine Komplettschlieffung an die
andere reiht, mit zaghaften Offnungen
zwischendurch und der Gewissheit, dass
mittlerweile alles ungewiss geworden ist.
Besonders hart war der erste Lockdown
vor nunmehr einem Jahr fiir die hei-
mische Maklerbranche. Ohne persén-
liche Besichtigungsméglichkeiten und
genereller Kontaktpflege hat sich die
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Vermittlung von Immobilien auf den
ersten Blick zu einer Mammutaufgabe
entwickelt. Zwei Wochen lang ging da
theoretisch gar nichts mehr - und wenn,
dann nur tber digitale Hilfsmittel. Wer
welche hatte, konnte den Kontakt zu
Kunden online halten, wer nicht, hatte
es schwer. Zumindest war das damals
die vorherrschende Meinung. Die Zah-
len beim Maklerranking sprechen nim-
lich eine andere Sprache.

oBten Makler
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Erstaunliche Performance

Denn: Das Coronajahr ist fiir die heimi-
schen Makler erstaunlich gut gelaufen.
So gut, dass wenn Corona nicht gewesen
wire, man die meisten Zahlen allenfalls
auf einen Produktmangel hitte zuriick-
fiuhren koénnen. Ernsthafte Einbriiche
hat es bei keinem der Teilnehmer wirk-
lich gegeben, auch wenn der eine oder
andere vielleicht Federn lassen muss-
te — und da vielleicht auch nur bei ein-
zelnen Assetklassen. Einige konnten
ihr Geschift im Krisenjahr sogar noch
ausbauen - trotz der Widrigkeiten, die
eine globale Pandemie nun mal mit sich
bringt. Auch die Teilnehmerzahl beim
Maklerranking hat sich durchaus posi-
tiv entwickelt. Trotz einiger (weniger)
Absagen, konnte die Teilnehmeranzahl
gegeniiber dem Vorjahr noch einmal ge-
steigert werden. Dass damit Vergleiche
zu krisenlosen Vorjahren gezogen wer-
den kénnen, macht das Maklerranking
allein durch die Auskunftsfreudigkeit
der Branche gewissermaflen zu einem
zeithistorischen Dokument.

Viel Geld am Markt

Was vielleicht schwiilstig klingen mag,
hat einen konkreten wirtschaftlichen
Hintergrund und damit einen zeit-
geschichtlichen Kontext. Trotz Kon-
Rekordarbeitslosigkeit,
Kurzarbeit und Co. hat sich an der

junkturkrise,

Geldschwemme der Europiischen Zen-
tralbank nichts geandert. Im Gegenteil:
Massive Hilfszahlungen zur Abfederung
der Pandemiefolgen haben die Geld-
druckmaschine einmal mehr heif3 laufen
lassen. Das durfte die Niedrigzinsphase
auf mehrere Jahre auf diesem Niveau
halten. Gleichzeitig ist das Vertrauen an
das Geld an sich gesunken, wihrend aber
immer noch sehr viel Geld auf dem Markt
vorhanden ist. Ergo sucht das Geld ver-
starkt Beton. Solange aber Geld billig
ist, kénnen Immobilien nur teurer wer-
den, denn die kénnen bekanntlich nicht
gleichermafien reproduziert werden wie
Scheine und Miinzen. Und damit hatten
die Makler dennoch ein beachtliches Ge-
schaft. So wirklich ins Gewicht gefallen
sind die Lockdowns und eingeschrankten
Besichtigungsméglichkeiten also nicht.
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Wie jedes Jahr sind beim Maklerranking
die Quadratmeterleistungen und die je-
weiligen Assetklassen fiir Osterreich und
die Bundeslidnder abgefragt worden. Die
Summe der Teilassetklassen ergibt den
Gesamtwert. Einzelunternehmen, Ver-
bundunternehmen sowie Franchiser und
Netzwerke sind zur besseren Ubersicht
getrennt worden.

Die Ergebnisse

Als stiarkstes Einzelunternehmen konn-
te sich einmal mehr EHL Immobilien
mit rund 23,5 Millionen Euro Hono-
rarvolumen bei einer Gesamtquadrat-
meterleistung von iiber einer halben
Million durchsetzen. Mit knapp elf
Millionen Euro holte sich Otto Immo-
bilien Platz zwei. Gro3e Uberraschung
ist teamneunzehn, das im 2020er-Jahr
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ordentlich aufgeholt und sich im Ge-
samtranking auf Platz drei katapultiert
hat. Generell hat teamneunzehn, das in
mehreren Bundesl.’iaﬁern operiert, in
vielen Teilassetklassen erheblich dazu-
gewonnen. Vierter Platz dafiir an Arnold
Immobilien mit tiber sieben Millionen
Euro, wobei der iiberwiegende Anteil
im Zinshausbereich eingefahren wurde.
Eine weitere Uberraschung ist Optin
Immobilien, bestehend aus ehemaligen
Mitarbeitern von EHL, Otto Immobilien
und CBRE, die nach der Grindung vor
zwei Jahren im Krisenjahr fast zwei Mil-
lionen Euro verbuchen konnten.

Mit fast 34 Millionen Euro dominiert bei
den Verbundunternehmen erneut Raiff-
eisen Immobilien, wihrend bei den Fran-
chisern der einzige Teilnehmer Re/Max
Austria schon wieder seinen eigenen Re-
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